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DIPLOMA DE POSTITULO EN
GESTION DE MARKETING PARA

INDUSTRIA FARMACEUTICA, COSMETICA,
ALIMENTOS Y CIENCIAS QUIMICAS AFINES

INFORMACION PARA LA INSCRIPCION

Estar en posesion de un titulo profesional universitario o una licenciatura equivalente a la
licenciatura que otorga la Universidad de Chile.

Desde julio hasta octubre del 2017.
Martes y jueves de 18:00 a 22:00 hrs.

Facultad de Ciencias Quimicas y Farmacéuticas de la Universidad de Chile, Calle Sergio
Livingstone 1007, Independencia.

120 horas presenciales

$1.988.000.-- (consultar opciones de pago)

- Comprender los principales conceptos y desafios vy la orientacion del marketing
contemporaneo.

- Lograr una vision integral de su funcién, proceso y herramientas para lograr crecimiento y
rentabilidad.

- Adquirir las competencias para seleccionar, atraer, retener y fidelizar a los clientes objetivo.
- Aplicar los conocimientos adquiridos en los principales procesos, tanto del marketing
estratégico como del marketing operacional.
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Introduccién al Diploma 4
Introduccién a la Contabilidad y las Finanzas 8
Economfa Empresarial 8
Planificacion Estratégica 4
Gestion de Personas 3
Marketing Estratégico 16
Taller de Creatividad e Innovacion en Marketing 4
Marketing Operacional 16
Taller de Marketing Farmacéutico 8
Taller de Marketing Industrial (B2B) 4
Taller de Marketing en Consumo Masivo de Cosméticos y Alimentos 4
Taller de Marketing de Servicios (Farmacia, Laboratorio Clinico, etc) 4
Gestion Comercial y Negociacion 20
Gestion de Operaciones 8
Cierre 4

PROFESORES Y PROFESIONALES PARTICIPANTES:
® José Carpentier

° Héctor Moncada

° Juan Carlos Corbeaux
® Maria de la Luz Vera

® Christopher Baillarie
* Roberto Carvalho

° Eduardo Aguila

° Rodrigo Mardones






